
Финансовые
результаты
1 полугодие 2025



Крупнейший независимый провайдер
сервисов IT-инфраструктуры

Лояльная и диверсифицированная 
клиентская база

30,1 тыс. клиентов: от малого бизнеса до корпораций

Высокая доля рекуррентной выручки: 99% (2),(3)

Низкая концентрация клиентов: 15% выручки на Топ-5 (3)

Быстрый рост выручки и стабильно
высокая рентабельность

Лидирующие позиции на российском рынке 
облачных инфраструктурных сервисов

Собственная инфраструктура
и разработка

4 площадки ЦОД на 3 612 стоек

Собственная облачная платформа и система управления 
выделенными серверами

1 200 сотрудников, в т.ч.  750 с фокусом на разработке, развитии 
и тех. сопровождении продуктов

13,2 млрд руб. - выручка 2024, +29% г-к-г

7,0 млрд руб. – скорр. EBITDA 2024, +24% г-к-г

53% - рентабельность по скорр. EBITDA 2024

ruAA- Эксперт РА
А+(RU) АКРА

(1) В 2024 г., iKS-Consulting. Российский рынок облачных инфраструктурных сервисов 2024. В дек. 2024 г. Selectel приобрел 100% компании ООО «Единая Сеть» 
(бренды Servers.ru, Exepto.ru, Fozzy.ru). Доля рынка указана с учетом выручки ООО «Единая Сеть» за 2024 г. IaaS - инфраструктура как услуга (infrastructure as a service);
(2) Рекуррентная выручка – выручка, не связанная с оказанием единоразовых услуг клиентам (методология Компании); (3) в 2024 г.

Топ-3 игрок по выручке: 9,2% доля рынка IaaS (1)

Уникальные компетенции в сегменте выделенных серверов 

16 лет опыта
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Ключевые события
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Запуски продуктов

Усовершенствовали новую версию 
собственной серверной операционной 
системы SelectelOS

Начали продажи собственного 
серверного оборудования

Запустили сервис регистрации 
доменов .RU и .РФ

Рейтинги и аналитика 

Собрали собственную аналитику 
о DDoS-атаках: свыше 60 тыс. атак 
отражено с помощью защиты Selectel 
за I полугодие 2025 

Вошли в топ-50 крупнейших 
IT-компаний России 
по версии CNews

Приняли участие в индексе 
уверенности облачного рынка РФ 
от iKS-Consulting

https://investors.selectel.ru/selectel-usovershenstvoval-novuju-versiju-sobstvennoj-servernoj-operacionnoj-sistemy/
https://www.interfax.ru/business/1039037
https://investors.selectel.ru/selectel-zapustil-novyj-servis-po-registracii-domenov-v-zone-ru/
https://selectel.ru/blog/ddos-attack-report-first-half-2025/
https://www.cnews.ru/reviews/rynok_it_itogi_2024/review_table/42c57224adae7eb1841288ac16e1b95334f9d37c
https://survey.iksconsulting.ru/page72344383.html


Растущий и высокорентабельный бизнес 6 мес. 2025

Выручка

+46%

Скорр. EBITDA

+49%

Чистая прибыль

Рентабельность
по скорр. EBITDA

Рентабельность
по чистой прибыли

Чистый долг/
cкорр. EBITDA LTM

1,7 x

1,8 млрд ₽ 

21%

5,2  млрд ₽ 8,9 млрд ₽ 

59% 
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+1%

Здесь и далее – все показатели на основе данных консолидированной финансовой отчетности (МСФО).
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Динамичный рост выручки

(1) в МСФО отчетности: «Приватные облака на базе выделенных серверов» и «Приватные и публичные облака»; 
(2) Прочие услуги включают: сетевые услуги, Managed Services, защиту от DDoS атак и др.

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

6,1

8,9
+46%

Рост г-к-г

+47%

+30%

+55%

8%

5%

87%
6 мес. 2025

Выручка, млрд ₽

Облачные 
инфраструктурные 
сервисы(1)

Услуги дата-центров

Прочие услуги (2)

Структура выручки
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Активный рост количества клиентов
которые диверсифицированы по отраслям

Количество клиентов, тыс.

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

24,8

30,1+5,3 тыс. 
клиентов

Клиенты по отраслям в выручке Отрасли – лидеры 
роста выручки

х2
транспорт и логистика

х2
финансы6 мес. 2025

IT, ритейл, медиа 

Другие отрасли(1)

х2
медиа

63%

37%

(1) Доля каждой из отраслей не превышает 9%
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Сбалансированный рост клиентской базы
с опережающим ростом выручки крупных клиентов
Структура клиентской базы и выручки 
по размеру клиентов 

Клиенты, 
тыс.

30,1

98%

2%

0,2%

Выручка 
6 мес. 2025

8,9

26%

26%

48%

Крупные клиенты

Средние клиенты

Малые клиенты

6 мес. 2025
Рост кол-ва 
клиентов,
г-к-г

Средний 
чек, тыс. 
руб. / мес.

Рост 
выручки,
г-к-г

Всего 21% 51 46%

Крупные 32% 11 648 74%

Средние 33% 760 33%

Малые 21% 14 19%
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Контроль расходов при увеличении 
масштабов бизнеса 

Операционные расходы, млрд ₽(1) Структура операционных расходов

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

2,6

3,9
+51%

(1) Включает себестоимость выручки, административные и коммерческие расходы 

Доля расходов в выручке

42% 43%

6 мес. 2025

Расходы на персонал

Реклама и маркетинг

Ремонт и тех. обслуживание

Электроэнергия

Лицензии и каналы связи

Прочие

13%

1%

5%

6%

8%
67%
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Высокая рентабельность за счет вертикальной интеграции бизнеса 

Скорректированная EBITDA, млрд ₽ (1) Чистая прибыль, млрд ₽

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

3,5

5,2
+49%

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

1,8

+1%

Рентабельность по скорр. 
EBITDA

58% 59%
Рентабельность по чистой 

прибыли

30% 21%

(1) Чистая прибыль за период, скорректированная на сумму расхода по налогу на прибыль, финансовых расходов, 
финансовых доходов, прибыли или убытка от курсовых разниц, выплат на основе акций, амортизации и пожертвований в благотворительные фонды

1,8
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Снижение долговой нагрузки 
одновременно с ростом инвестиций ввиду расширения масштабов бизнеса 

Структура капитальных 
затрат, млрд ₽

Свободный денежный поток, 
млрд ₽

Чистый долг / Скорр. EBITDA LTM (1)

2,3

1,6

0,6

0,1

6 мес. 
2024

3,7

2,5

1,1

0,1

6 мес. 
2025

Серверное оборудование

Инфраструктура дата-центров

Нематериальные активы

6 мес. 
2024

6 мес. 
2025

0,3

(0,1)

2024 6 мес. 
2025

1,9х
1,7 х

Чистый долг, млрд ₽

13,5 14,6

(1) Скорр. EBITDA за последние 12 месяцев (last twelve months)
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Контакты
Наши каналы для инвесторов

investors.selectel.ru

ir@selectel.ru 


