
Финансовые
результаты
3 месяца 2026



(1) В 2025 году (прогнозные значения по результатам 9 мес. 2025 года), iKS-Consulting. Российский рынок облачных инфраструктурных сервисов 2025;
(2) Рекуррентная выручка — выручка, не связанная с оказанием единоразовых услуг клиентам (методология Компании); (3) в 2025 г.

Selectel — крупнейший независимый провайдер 
сервисов IT-инфраструктуры

Лидирующие позиции на российском рынке 
облачных инфраструктурных сервисов Лояльная и диверсифицированная клиентская база

Собственная инфраструктура и разработка Быстрый рост выручки и стабильно 
высокая рентабельность

ruAA- Эксперт РА
А+(RU) АКРА
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Запустили геораспределенный регион в облачной 
платформе на базе 3 дата-центров в Москве, что 
гарантирует защиту от выхода из строя любого из ЦОД

Расширили возможности AI-платформы Selectel: 
представили обновленную версию
Foundation Models Catalog — сервиса для быстрого 
внедрения AI-моделей в бизнес-процессы

Анонсировали старт сотрудничества с AI-вендорами: 
коллаборация Selectel, Data Sapiens и GlowByte
направлена на развитие комплексного подхода 
к решению бизнес-задач с применением AI

Собственные мероприятия 
и исследования

Ключевые события
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Новые запуски

Провели конференцию Selectel MLечный путь 2026, 
где собрали экспертов российского ML для обмена 
опытом применения AI в бизнес-процессах

Представили результаты исследования трендов 
внедрения искусственного интеллекта
в российских компаниях

Оценили рост количества и мощности DDoS-атак 
по итогам 2025 года в рамках регулярного 
исследования киберугроз

Финансирование

В феврале разместили седьмой выпуск облигаций объемом 7 млрд ₽ по ставке 15,00% годовых.
Часть привлеченных средств была направлена на погашение четвертого выпуска  облигаций в апреле.

https://investors.selectel.ru/selectel-zapustil-katastrofoustojchivyj-region-v-sobstvennoj-oblachnoj-platforme/
https://selectel.ru/about/newsroom/news/selectel-obnovlyaet-ai-platformu-rasshireny-vozmozhnosti-dlya-vnedreniya-i-masshtabirovaniya-ai-modelej-v-biznes-proczessy/
https://selectel.ru/about/newsroom/news/selectel-data-sapience-i-glowbyte-nachali-sotrudnichestvo-v-napravlenii-vnedreniya-ii-agentov-i-korporativnyh-ii-sistem/
https://mlconf.selectel.ru/
https://investors.selectel.ru/selectel-izuchil-trendy-vnedreniya-iskusstvennogo-intellekta-v-rossijskih-kompaniyah/
https://selectel.ru/about/newsroom/news/otchet-selectel-kolichestvo-i-moshhnost-ddos-atak-v-rossii-prodolzhayut-aktivno-rasti/
https://investors.selectel.ru/selectel-razmestil-novyj-vypusk-obligacij-i-privlek-7-milliardov-rublej-na-razvitie-biznesa/


Растущий и высокорентабельный бизнес 3 мес. 2026

Выручка

+14%

Скорр. EBITDA

+5%

Чистая прибыль

Рентабельность
по скорр. EBITDA

Рентабельность
по чистой прибыли

Чистый долг/
cкорр. EBITDA LTM

1,8 x

0,9 млрд ₽

18%

2,7  млрд ₽5,0 млрд ₽

54%

+4%

Здесь и далее – все показатели на основе данных управленческой отчетности.
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Рост выручки

(1) в МСФО отчетности: «Приватные облака на базе выделенных серверов» и «Приватные и публичные облака»; 
(2) Прочие услуги включают: сетевые услуги, услуги информационной безопасности, Managed Services и др.

3 мес. 
2025

3 мес. 
2026

4,4

5,0

+14%

Выручка, млрд ₽

5

3 мес. 2026

Рост г-к-г

+14%

+10%

+14%

Облачные 
инфраструктурные 
сервисы(1)

Услуги дата-центров

Прочие услуги (2)

Структура выручки

8%

5%

87%



Активный рост количества клиентов
которые диверсифицированы по отраслям

Количество клиентов, тыс.

3 мес. 
2025

3 мес. 
2026

28,5

36,6+8,1 тыс. 
клиентов

Клиенты по отраслям в выручке Отрасли–лидеры 
роста выручки

х1,3
проф. услуги

х1,3 
ритейл

IT, ритейл, финансы 

Другие отрасли(1)

х1,3
финансы

68%

32%

(1) Доля каждой из отраслей не превышает 7%. 6
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Сбалансированный рост клиентской базы
по размеру клиентов

Структура клиентской базы и выручки 
по размеру клиентов 

Клиенты, 
тыс.

36,6

98%

2%

0,2%

Выручка 
3 мес. 2026

5,0

28%

28%

44%

Крупные клиенты

Средние клиенты

Малые клиенты

3 мес. 2026
Рост кол-ва 
клиентов,
г-к-г

Средний 
чек, тыс. 
руб. / мес.

Рост 
выручки,
г-к-г

Всего 28% 48 14%

Крупные 27% 9 958 4%

Средние 23% 772 25%

Малые 28% 13 20%
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Высокая рентабельность
за счет вертикальной интеграции бизнеса 

Скорректированная EBITDA, млрд ₽ (1) Чистая прибыль, млрд ₽

3 мес. 
2025

3 мес. 
2026

2,6

2,7+5%

3 мес. 
2025(2)

3 мес. 
2026

0,9

+4%

Рентабельность по скорр. 
EBITDA

59% 54%

Рентабельность по чистой 
прибыли

20% 18%

(1) Чистая прибыль за период, скорректированная на сумму расхода по налогу на прибыль, финансовых расходов, финансовых доходов, прибыли или убытка от курсовых разниц, выплат на основе 
акций и амортизации; (2) Значение чистой прибыли за 1 квартал 2025 года пересмотрено с целью сближения управленческих данных с данными аудированной отчетности по стандартам МСФО 
за 2025 год (в результате применения соответствующих МСФО корректировок).

0,9
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Комфортная долговая нагрузка 
при росте инвестиций в развитие бизнеса

Структура капитальных 
затрат, млрд ₽

Свободный денежный поток, 
млрд ₽

Чистый долг / Скорр. EBITDA LTM (1)

1,7

1,3

0,4

0,04

3 мес. 
2025

2,8

1,7

0,9

0,2

3 мес. 
2026

Серверное оборудование

Инфраструктура дата-центров

Нематериальные активы

3 мес. 
2025

3 мес. 
2026

0,3

(1,3)

2025 3 мес. 
2026

1,7х

1,8 х

Чистый долг, млрд ₽

16,8 18,1

(1) Скорр. EBITDA за последние 12 месяцев (last twelve months)
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Selectel MLечный путь 2026

Конференция про AI и бизнес

Представили обновления Selectel
в сфере инфраструктуры для задач 
по внедрению искусственного интеллекта

посетителей 
и онлайн-
зрителей

докладов в двух треках:
• примеры внедрения 

AI в бизнес-процессы 
от крупнейших российских 
компаний

• технические аспекты 
работы с AI 

3 500+ 12
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Контакты

investors.selectel.ru

ir@selectel.ru

Мы на площадках
для инвесторов


